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●現状の課題を教えて下さい。

●なぜWebサイトを制作する理由を教えて下さい。

■Web サイトの役割をお聞きします。
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●Web の役割は？企業宣伝・特化した商品の告知・情報提供・販売など

●Web でアピールしたいことは？

●競合他社と差別化できることは？御社を選ぶ付加価値は？

●Web 上では言わずにおきたいことは？(ex.価格）

●現在の御社のターゲットユーザーは？

●競合から見て御社にしかない強みは？

※「ターゲットユーザーが、どんなアクションを起こせば『Web の役割を果たした』と言えるのか？」
Web デザイン・制作のコンセプトを明確にしおきます。

■インプレッション
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●ターゲットに印象づけたいイメージはありますか？

●気に入っている他のWeb サイトなどありますか？

●競合他社のWebサイトでご存知のところなどありますか？

●掲載したい記事や事柄はありますか？

●商品の情報や伝えたい事について、プライオリティなどありますか？

●その他の要件・与件など・ 取入れたい機能やアイデアなどありますか？

●Web サイト全体のボリュームは？
※ Web デザイン・制作に参考となる資料や、Web サイトがあれば、お教え下さい。

■コンテンツ素材について
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●準備できるコンテンツ素材は？・印刷物・写真・テキスト・各種資料 等ありましたらご用意ください。

●新に制作しなくてはならないと思われるコンテンツはありますか？

※ デジタルデータがあればご用意下さい。
※ なお、既存素材を流用する場合、制作元の二次使用の許諾が必要です。ご確認下さい。
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●体制、役割
　＞どこまでリテラシーがある人が管理画面を触るのか？
　　

●管理／作業
　＞どのように更新を行うのか？
　＞時間帯は？頻度は？タイミングは？
　＞作業の流れを教えて下さい。

●改善したいこと
　＞なにか今回改善したい点などありますでしょうか？

■運用に関して（管理画面等々のシステムについて）

06
●PVなど現在のアクセス数について　　

●会員数

■現在のサイトについて
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●制作（窓口）担当者はどなたかいらっしゃいますか？連絡先のよろしいですか？
電話番号:
Email:

●決定権者 様がいらしゃいますか？お名前をお聞きしておいてもよろしいですか？
※ 担当者様のWEBスキルを教えていただければ・・・（例 入力OK ホームページビルダーが使う
写真の加工 フォトショップを使うなどなど）

■担当者
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